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Après le changement de direction, il était nécessaire de passer en

revue et d'analyser en profondeur tous les contrats afin d'éviter

des désagréables surprises.

Chaque employé pouvait conclure des contrats individuellement,

ce qui signifiait qu'il n'y avait pas de vue d'ensemble au niveau

administratif.

Pour les distributeurs, ce sont principalement des gentlemen's

agreements qui ont été utilisés.

un spécialiste des produits chimiques pour la construction qui jouit

d'une réputation durable dans les secteurs de la restauration, de

l'imperméabilisation, de la peinture et de la construction en béton.

Rewah développe, fabrique et commercialise des produits chimiques

de construction pour les entrepreneurs spécialisés et les peintres.

Chaque service a gardé ses propres contrats.

L'entreprise a compté sur la confiance des distributeurs plutôt que

sur l'utilisation de contrats.

Il n'y avait pas de stratégie concrète de gestion des contrats.

DÉFIS POUR GESTION DES CONTRATS 

RENCONTREZ  REWAH...
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Les accords sont mis sur papier et les gentlemen's agreements ne sont

plus utilisés.

Des notifications automatiques permettent de prendre des mesures

nécessaires en temps voulu.

Tous les contrats sont accessibles aux personnes concernées en un

seul endroit pratique (cloud).

Grâce à un suivi rigoureux, toutes les échéances
importantes sont respectées.
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IMPACT SUR L'ORGANISATION
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Il est désormais un outil indispensable pour le comptable et
le directeur commercial.

Des milliers d'euros sont économisés chaque année
en renégociant le contrat d'énergie.
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Discutons-en ensemble! Prenez rendez-vous avec notre

expert Contractify, Arne. Il vous aidera à trouver une

solution professionnelle de gestion des contrats adaptée

à votre organisation et à vos besoins.

QUELLE EST LA MEILLEURE STRATÉGIE POUR LA GESTION
DES CONTRATS DANS VOTRE ORGANISATION?

PLANIFIER UNE
CONSULTATION
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