Contractify
als dataroom

Interview met Elien, legal verantwoordelijke
bij 'Het Poetsbureau’

Wat was de situatie voor Contractify?

“Er was niet echt 1 centraal of echt overzichtelijk systeem voor contract- en docu-
mentbeheer.

Contracten en documenten zaten verspreid over de verschillende mensen, departe-
menten en platformen binnen de organisatie.” Bijvoorbeeld:
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Wat zijn de voordelen van Contractify als
dataroom tijdens due dilligence?

6‘3‘6 Een logische structuur in plaats van ongestructureerde mapjes in een
gedeelde drive.
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gebruikers.

Q Zeer gerichte zoekfunctie, bijvoorbeeld op naam van een contract of
relatie, zonder 100x te moeten doorklikken. Het kwam weinig voor dat
mensen iets niet konden vinden.

5 Contract- of documentlijsten trekken in enkele klikken voor bijvoorbeeld
de intercompany overeenkomsten, leverancierslijsten, specifieke contract-
en per departement enz.
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Hoe verliep de samenwerking
met de externe partij?

“Om vragen op te vangen van de due diligence partij, werd gebruikt gemaakt van
een Googleformulier waarin externen naam, vraag en prioriteit moesten invullen. In
totaal zijn er een 500-tal vragen gesteld. Het was dan erg makkelijk om rechtstreeks
de link van een contract te kunnen doorsturen in plaats van te moeten zeggen in
welk mapje op de Dropbox het staat.”



Hoe gebeurde de overgang van
due diligence naar contractbeheer
in Contractify?

“Tijdens due diligence zijn er veel document-
en aangereikt waarvan niet meteen duidelijk A Contract geschiedenis e activiteiten
was waar die hoorden. Nu ze allemaal op 1
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Hoe kan Contractify jouw due diligence en
contractbeheerproces vereenvoudigen?

Boek een productdemo met een van onze experts of test de tool
14 dagen gratis uit en ontdek de voordelen voor jouw organisatie.
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Boek een persoonlijke demo Test Contractify gratis uit
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